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Dialog om oppdragsgivers behov
og leverandgrenes lgsninger fgr en eventuell
innovasjonskonkurranse
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Det er lovlig a ha dialog med markedet sa lenge du
behandler leverandgrene likt, unngar a gi urimelig
konkurransefordel og ikke r@per
forretningshemmeligheter.

DF@ - www.anskaffelser.no



Hvorfor delta i dialogen for
anskaffelsen?

e Oppdragsgiver blir oppmerksom pa nye virksomheter
og lgsninger - teknologimodenhet

e Bedre oversikt over markedet du selv konkurrerer i
* Treffer potensielle samarbeidspartnere

* (ker sannsynligheten for at konkurransegrunnlaget
ikke stenger dgren for nye lgsninger



Hvordan delta?

* Lytt, og still sp@rsmal til behovene far du snakker
om lgsningene dine

* Still spgrsmal om behovet, anskaffelsen eller
prosessen. Det er sikkert flere som lurer pa det
samme.

* Sgk samarbeid. Kanskje finner du en
samarbeidspartner som komplementerer
det du kan tilby?



Svar pa ofte stilte spgrsmal

* Dialogkonferansen, innspill og én-til-én meter er ikke en del
av den pafglgende konkurransen.

* Innspill og én til én mater er et gnske om dialog, men ikke et
krav for senere deltakelse i en eventuell konkurranse.

* Oppdragsgiver gnsker innspill pa muligheter og
tilnaermingsmater — ikke bare pa ferdige Igsninger.

* Ideer og innsikt fra skriftlige innspill og én-til-én meter
distribueres ikke videre til andre leverandgrer dersom det er
forretningssensitivt.

* Leverandgrer er ikke bundet av de forslagene til I@sning som
foreslas i tidlig dialog.

* Ingen juridiske eller gkonomiske forpliktelser for det som
formidles og foreslas i dialogfasen.
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Hva skjer etter dialog?

Finnes det
Igsninger pa
markedet?

Innovasjons-

Seke hovedprosjekt konkurranse
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Agenda

« Bakgrunn

 Kva vi har gjort

« Kva vi meiner vi veit
 Kva vi er usikre pa

» Vidare dialog

Vestland
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Kva slags prosjekt er dette eigentleg?

Malet er a forsta kva som er realistisk a gjennomfgre i eit ordinaert

hovudprosjekt

Stikkord:

IKKJE

Grunnforsking

«Finne opp aluminium pa nytt»
Ferdig fasit

Reint FoU-prosjekt

Lukka utviklingslep

MEN

Teknisk modning
Risikoreduksjon
Gjennomfgringsevne
Anskaffingsstrategi
Open marknadsdialog
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Teknisk forprosjekt

Fleire konsept og materialval vurdert

= = - onil - F .= Aluminium
Betong Stal og betong | Aluminium
Kostnad Best Middels
Risiko Lagast Middels Hggast
Klimafotavtrykk Best Middels Svakast*
Teknologimodning Heg Heg Lagare
Innovasjonspotensial Lagare Middels Hggast

*Kan betrast ved hgg andel resirkulert aluminium.
Betong kom best ut samla sett, men aluminium vart vurdert vidare pa grunn av

utviklingspotensialet. Vestland

% fylkeskommune



Kva har vi gjort sa langt?

Her er vi

Det er ikkje finansiering i inneverande gkonomiplanperiode
Ambisjon om bruopning i 2035

Vestland
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Kva meiner vi at vi veit?

ALUMINIUM SOM BYGGEMATERIALE ST@RRE VEGBRUER | ALUMINIUM
Modent Delvis modent
Velprovd i fleire sektorar Fa referanseprosjekt
KRITISKE MODNINGSOMRADE MARKNAD OG GJENNOMF@RING
Ma avklarast Interesse i marknaden
Utmatting, samanfgying, dokumentasjon,
standardar Usikkerheit rundt risiko og kontraktsmodell

Vestland
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Tema vi1 gnsker dialog om

Teknologimodenheit — Kva er modent nok?
Produksjon og samanfeyning — Kva er realistisk a fa til?
Standardar og dokumentasjon — Kva manglar?

Levetid og vedlikehald — Kor stor er usikkerheita?
Risiko og ansvar — Korleis bgr dette fordelast?
Marknad og kapasitet — Kven kan levere?

Vestland
% fylkeskommune



Kva prgver vi a finne ut?

Malet er a redusere usikkerheit fgr val av hovudlgysing og anskaffingsstrategi

Teknologi

Konkurranse Risiko

Kva er
realistisk a
giennomfere?

Kostnad Samfunnsnytte

Vestland
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Anskaffingsmodell
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% Direkteanskaffing med bruk av FoU-unntak
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Vidare prosess
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