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Stat og (fylkes)kommune kommer i 
stadig større grad til å etterspørre nye 
løsninger til morgendagens behov

Er dere klare til å være med på reisen?



GJENNOM HELE ANSKAFFELSEN: som rådgivere for kunden



Dialog med leverandøren før konkurranse

• info om planer og behov 

• leverandører gir gode råd og viktige 
innspill for å åpne for nye løsninger

• forbedrer konkurransegrunnlaget



Er dette 
interessant for 

leverandørene?Finnes det 
løsninger eller 
må tjenesten 

utvikles?

Hva vil være riktig 
framgangsmåte?



• Lytt til behovene og utfordringene

• Still spørsmål

• Gi tilbakemeldinger

• Vær aktiv, snakk med 

   andre leverandører

• Bygg konstruktive allianser 

• Presenter ideer og        

  løsningsforslag, kom med innspill

• Avstem

• Ikke bruk dette som «salgsmøte»

Ikke vær redd for å foreslå andre eller nye 
løsninger oppdragsgiver ikke har tenkt på

15



(Bilde fra Hå Rådhus)

Meld deg på vårt nyhetsbrev for 
videre oppdatering om 
kommende anskaffelser. Scan 
QR-koden eller gå inn på 
www.LUP.no 

Følg med på Doffin sett opp 
tilbudssøk på Mercell / Tendsign

http://www.lup.no/


Spørsmål/kommentarer kan stilles i plenum (rekk opp hånden), skrive det inn i chatten, 
eller om ønske om anonymitet benytte dere av menti.com (kode: 1140 1463 ) 
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