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Hvorfor innovasjon
giennom anskaffelser?

Fordi vi ma fa mer ut av
mindre innkjgpsbudsjetter

Fordi det finnes bedre
lasninger!




Formal

@ke innovasjonseffekten av
offentlige anskaffelser




RINGERIKSBANEN MED 30 MIN
TIL OSLO OG NY E16

» STYRKER TILGJENGELIGHETEN
»> 10000 NYE INNBYGGERE FREM NOT 2030
» MANGE FLERE ARBEIDSPLASSER
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Hvem er Nasjonalt program
for leverandgrutvikling?




Programmets rolle og
funksjon

Padriver for innovative anskaffelser

1. Introdusere offentlige innkjgpere
for innovative anskaffelser

2. Veiledning og rad om
giennomfg@ring

3. Tilrettelegge magteplasser der
behov kan megte lgsninger

4. Formidle laering og erfaringer




En smakebit...
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Film
Overvakning med droner
Bane Nor



Den innovative anskaffelsesprosessen

Behov Kravspesifikasjon Konkurransegjennomfering Kontraktoppfelging Evaluering og leering
Behov Konkurransegjennomfering  Kontraktoppfelging  Evaluering og leering
Kartlegge Dialog med Forventninger
brukerens leveranderer til funksjon,
behov om mulige ytelse og

l@sninger innovasjon



Innovativ anskaffelse

Utlysning Tilbud Kontrakt
Behov

NN
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Kartlegge Dialog med Forventninger Utvikling Kontrakt
brukerens leverandorer til funksjon,
behov om mulige ytelse og

l@osninger iInnovasjon






Innovativ anskaffelse

Utlysning Tilbud Kontrakt
Behov
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Kartlegge Dialog med Forventninger Utvikling Kontrakt
brukerens leverandorer til funksjon,
behov om mulige ytelse og
l@sninger iInnovasjon



Formalet med leverandgrdialog
for dere som innkjppere

* Presentere utfordringer og
behov for markedet

* Innspill og idéer til mulige l@gsninger

* Bedre informasjon om hva som pavirker

konkurransen

* Bruke informasjonen til a utforme et
konkurransegrunnlag som apner for

mulighetene




Hva betyr tidlig
dialog for oss

leverandogrer? O A

Mulighet til & lytte til oppdragsgiver og tilpasse eller utvikle dine lgsninger til
oppdragsgivers behov

Synliggjgre dine lgsninger

Bedre oversikt over markedet du konkurrerer i

Treffer potensielle samarbeidspartnere

En mulighet til a gke konkurransekraften

« Nar vi blir utfordret av en «krevende kunde»...

Far vi en generell kunnskapsheving i egen virksomhet
Laerer a tenke nytt — oppdragende
Ved a utvikle og klare G levere de gode miljglgsningene blir vi prefererte aktgrer i markedet ...

... 0g 0gsd bli ansett som en attraktiv arbeidsplass»

- Prosjektleder i byggebransjen

Ny mate a veere
i kontakt med

markedet pa

Produktutvikling
Nye markeds-
muligheter

Leverandgr

Nye
moteplasser

@kt mulighet
for a komme
| posisjon




Ta seg tid til kunnskapsfangst
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Det er lovlig a ha dialog med markedet sa lenge du
behandler leverandgrene likt, unngar a gi urimelig
konkurransefordel og ikke r@gper
forretningshemmeligheter.

Difi - www.anskaffelser.no
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Denne maten a jobbe pa utfordrer holdninger,
tankesett og forretningsmodeller pa begge sider av
bordet. Den bringer oss framover.

Leverandgr av velferdsteknologi

K«

Vi har gatt fra a veere redde for a ha dialog med
markedet, til 3 vaere redde nar vi ikke har gjort det.

Offentlig innkjgper



Innovativ anskaffelse

Utlysning Tilbud Kontrakt
Behov

NN

Kartlegge Dialog med Forventninger Utvikling Kontrakt
brukerens leverandorer til funksjon,
behov om mulige ytelse og

l@osninger iInnovasjon



Apen Kvalifikasjonskrav
kravspesifikasjon som ikke
" Ytelses- og diskriminerer
funksjonskrav er nyetablerte og
hovedregelen sma bedrifter
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Kontraktsvilkar
- fokus pa
effekter og resultater

Valg av anskaffelses-
prosedyre
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Tildelingskriterier
- beste forholdet
mellom pris eller
kostnad og kvalitet




Innovativ anskaffelse Felles anskaffelser av innovasjon Innovative anskaffelser som
«Innovasjonslgft» regional innovasjonsmotor
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Fylke/kommune
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L , , Offentlige virksomheter
Offentlig virksomhet Flere offentlige virksomheter sammen

| regionen
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En anskaffelse Anskaffelser Anskaffelser
& Besparelser ¥ Besparelser ¥ Besparelser
¢ Bedre tjenester ¥ Bedre tjenester &  Bedre tjenester
& Miljpgevinster ' Miljggevinster < Miljpgevinster

& Neaeringsvekst & Naeringsvekst & Naeringsvekst
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Noen flere smakebiter ....



Innovative innovativeanskaffelser.no
anskaffelser
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N D Fonkmingbde Informasjonen fra kommunale
bygningene samlet pa én
Stavanger kommune driftsportal ) Prosessen:

Driftsportal

Stavanger kommune onsket a8 samle alle tekniske
systemer i en ny driftssentral. Anskaffelsen

ble forst lagt pa is, fordi eksterne konsulenter
estimerte 40 mill i kostnader. Gjennom ny

dialog med markedet og en innovativ offentlige
anskaffelsesprosess endte kostnaden pa kun
1,25 millioner.

Behovskartlegging
Y 4 Stavanger kommune @nsket bedre
oversikt over sine kommunale bygg.

Avdeling for drift og vedlikehold fikk i
oppdrag a undersoke saken.

Undersokelser
Y 4 Det ville koste omlag 40 millioner for
en slik l@sning, og politikerne sa nei.
Investeringer 2015
& »
1,25 millioner - »
lalog og innovativ anskattelse
mot tidligere estimerte 40 millioner Q e
V4 Kommunen gikk i dialog med flere
leveranderer og gjennomfarte en

innovativ anskaffelse. De endte opp
med en lesning til en brekdel av prisen
og store besparelser gjiennom redusert
energiforbruk.

@konomisk gevinst

9-24 millioner

gjennom redusert energiforbruk
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@nsket dialog med markedet om reduksjon
av klimagassutslipp pa bygg- og
anleggsplasser med fokus pa 3 omrader:

* Anleggsmaskiner
* Oppvarming og byggterk
* Transport til og fra byggeplassen

.. med denne malsettingen som styrende for
dialogen/anskaffelsen:

Oslo har som mal a kutte klimagassutslipp med 50 % innen
2020 0g 95 % 1nnen 2030




Innovative
anskaffelser
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Felles anskaffelse av innovasjon

Utslippsfrie

by%ge- 0g
anleggsplasser

Fossilfrie byggeplasser er allerede innen
rekkevidde. Na gar vi videre i dialogen med
bygg- og anleggsneaeringen for 8 sammen
strekke oss i riktig retning mot utslippsfrie
teknologi og lesninger.

Initiativtakere og samarbeidspartnere

DIREKTORATET
Statens vegvesen

Zsmarsevae BELLONA ~ ZERO

Innovative
anskaffelser
Nasjonalt program for
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KOMMUNE VESTFOLD
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FYLKESKOMMUNE KUNNSKAPSBYEN
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innovativeanskaffelser.no

Miljevennlig transport til
og fra bygg- og anleggsplass

Fremdrift

Bakgrunn

A

Oslo kommune utfordret i 2016
leveranderene pa fossilfri byggeplass.
Na er de storste offentlige utbyggerne
samlet i et felles initiativ med mal om
utslippsfrie l@sninger.
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— - Utvikling

I%ergief‘fektive og utslippsfrie ™
lesninger for byggterking
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Utbyggerne har samlet seg om
fremtidige krav til utslippsfrie lesninger,
og i lepet av 2018 settes det i gang
flere utviklingslep.

|

Anskaffelser

\.

Det vil bli utlyst anskaffelser for
utslippsfrie bygge- og anleggsplasser

etter hvert som markedet er klare for
anleggsmaskiner det




millioner |
/ offentlige besparelser

Store besparelser,
miljpgevinster og nye 4 2

arbeidsplasser

r

/ U nye arbeidsplasser

3

4 |_ tonn reduksjon i
/ </ arlige CO2-ekvivalenter

*Tall basert pa gevinstanalyser for 15 innovative anskaffelser
utfert av selskapet Analyse & Strategi



Mulighetsrom

Apne for Etterspgrre Ta ut gevinsten av
Innovasjon Innovasjon Innovasjon

Behov Konkurransegjennomfering  Kontraktoppfelging
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Kartlegge Dialog Behovsbeskrivelse
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Kartlegg behov
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Dialog med leverandgrer
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Konkurransegrunnlag som

apner for innovative
l@sninger
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Evt, legg til rette for
hensiktsmessig utvikling
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Resultat:
Ny, bedre I@sning!
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Kommune(r)
Innkj@per

lLeverandgrer
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