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Det er lovlig a ha dialog med markedet sa
lenge du behandler leverandorene likt,
unngar a g1 urimelig konkurransefordel
og ikke roper forretningshemmeligheter.
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Hvorfor tidlig dialog?

:
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Nei takk! Vi har
ikke tid




Finnes det bedre
losninger?




Diktere losning eller
beskrive behov?

 FRA a be om en bestemt lesning
TIL @ be om lesninger for et
beskrevet behov

 FRA a be om en vekter
TIL & be om l@sninger
for sikring

* | tillegg til behovsbeskrivelsen er
det funksjonelle krav som sier
noe om hvilke egenskaper man
onsker at anskaffelsen skal levere
pa, og krav til ytelse som sier noe
om hvilken effekt man etterspaor.

Vekter =

Sikring =




Hvorfor deltaidialogen
for anskaffelsen?

* Oppdragsgiver blir oppmerksom
pa nye virksomheter og lesninger

e Bedre oversikt over markedet du
konkurrerer |

» Treffer potensielle
samarbeidspartnere

* (Dker sannsynligheten for at
konkurransegrunnlaget
ikke stenger deren for nye
l@osninger
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