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Innovative
anskaffelser

Tidlig samhandling mellom den
offentlige oppdragsgiver og
leverandorer, hvor oppdragsgiver
tilrettelegger anskaffelsesprosesser
som utfordrer og utvikler
leverandermarkedet slik at
oppdragsgiver far de beste, mest
fremtidsrettede lesningene.

Innovative anskatfelser
har mal om nye eller bedre lesninger.




Mal og prioriteringer
NFD

A Programmet skal gjennom praktisk
giennomfering av markedsdialog bidra til at
flere leveranderer deltar i konkurransene og
at offentlig sektor ettersper bedre lesninger
enn de ellers ville gjort

A Bidrar til & styrke naeringslivets muligheter
for verdiskaping gjennom at flere bruker
innovative offentlige anskaffelser som forer til
utvikling av nye produkter og lesninger




Innovative anskaffelser er
som et kinderegg

- bra for innbyggerne, bra
for kommunene og bra for
leverandorene!




@yremerkte midler til
klimasmarte offentlege
anskaffingar for a fremje
det greone skiftet, (KMD)
-> offentlig sektor ga Klimasmarte
foran havner

Utslippsfrie bygg-
& anleggsplasser

Autonome &
klimavennlige ferger

Gront byggskifte

(materialer, energi m.m.)

Ny by
- ny flyplass




Prosjekter

Padrivere for
innovative anskaffelser

Formidling




metodikk 1 bygg-
anskaffelser?

1. Politisk bestilling med
hoye miljpambisjoner.
Tydelige mal.

2. Beskriv behovet for et
miljevennlig bygg.

3. Spor markedet:
Hvordan far vi et mest
mulig optimalt
miljovennlig bygg? Bruke
kompetansen 1 markedet
og orientere seg om hva
som finnes og hva er
mulig.

-> neringsutvikling




Innovative anskaffelser

- kunnskapsfangst gir nye eller bedre losninger

- innovative miljovennlige bygg er ogsa a tai1 bruk «det siste pa
markedet»
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Mulighetsrommet
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Dialog

Formalet med dialogen er a fa
ideer og innspill fra markedet pa
hvordan behovene kan leses og
hvilke alternative lesninger som
finnes.

Samtidig far markedet informasjon
om kundens behov, slik at de blir
bedre forberedt pa a levere og ev.
utvikle gode leveranser og
l@sninger.




Sentrale sporsmal for
byggherren

A Ettersper vi de riktige og mest miljevennlige
og kostnadseffektive lesningene for vare
behov?

A Vet vi hva markedet er i stand til & levere?




Hvorfor er det nyttig med dialog
for oppdragsgiver

AFar kunnskap om hva som er mulig, mulige l@sninger
ABlir bedre kjent med markedet
AKan utfordre tidlig, starte prosesser

AUtnytter leverandorenes kompetanse og far bedre
l@sninger

AFar bedre bestillerkompétans& oerkanutarbeide bedre
konkurransegrunnlag



Hvordan gjennomfore gode
dialoger - inviter apent og
bredt

1. Veer tydelig pa mal, behov og utfordringer. Hva
vil du har dialog om? Hvilke innspill og
tilbakemeldinger vil du ha?

2. Lag et godt dialognotat som beskriver dette
og anskaffelsen

3. Legg ut dialognotatet og invitasjon til dialog
TIDLIG (helst 4 uker for) som veiledende
kunngjering pa Doffin

A Beskriv hvordan dialogen skal gjennomferes. Praktiske
opplysninger
A Jobb godt med mobilisering (viktig suksessfaktor)

4. Dialogen ma veere reell, altsa tidlig nok til at
leveranderene ma kunne pavirke prosjektet og
konkurransegrunnlaget - byggherren er apen
for alle innspill og ideer i dialogen



Dialognotat

https:/www.doffin.no/Notice/Deta

ils/2017-646113
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INVITASJON TIL DIALOGKONFERANSE

Tema: Muligheter for industrialisering og modulzere
byvggemetoder ved bygging av spesialrom

Sjukehuset Nordmeore og Romsdal (SNR)

Dialogen arrangeres i samarbeid med Nasjonalt program for leverandgrutvikling.
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https://www.doffin.no/Notice/Details/2017-646113

anskaffe

Innovasjon i bygg Handler om pros

og valg av ent er og modell




Gjennomfaringsmodeller

Q Samspillsentreprise
Q Totalentreprise

Utfgrelsesentreprise
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