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* Fa og mangelfulle
mekanismer for 3
stimulere til
entreprengrskap

* Hvor skal egentlig start-ups
henvende seg?

e Digitalisering

* Innovative anskaffelser

e Skape og utvikle den
smarte byen

e Benytte og stimulere
startups i regionen for a
muliggj@re punktene over
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ﬂ,':a!!lﬂ'? Vi er mer digitaliserte enn hva kommunen kan tilby oss
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Programmets formal

Bidra til a skape bedre og mer
v "L effektive entreprengrskaps-
> tjenester for Oslo kommune

Skape lzering: fordi kommunen
trenger a laere fortere hva som ™
w8 virker, og forkaste det som ikke E
virker —slik at man kan mgte -
-

utfordringene som kommer pa
en mer effektiv mate

Teste ny modell som gj@r det

kidpe inn tjenester fra startups

Involvere innbyggerene, her
representert av Oslos
oppstartsmiljg

mulig for Oslo kommune a

j:_ Redusere gapet mellom byens |

myndigheter og dens
oppstartsvirksomheter gjennom
bedre og mer involverende
tjenester

Redusere risko aversjon og
redsel for a feile
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Resultat

80 smart city start-ups sgkte

12 ulike nasjonaliteter representert

17 selskap valgt ut til pitchekonkurranse
4 startups valgt ut

Oslo kommune delte noen av sine utfordringer — mobilitet, klima, helse og
infrastruktur

To av fire startups inngikk avtale med Oslo kommune — en anskaffelse, ett
utviklingsprosjekt
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2 BySpire

Vi gjor det enklere for deg og din
| bedrift a ha baerekraftig innvirkning.

Registrer konto >

REDEFINING URBAN P .
LIVING

Agricultyre through vertical farming

Din bedrift Din skole Din kommune
@k motivasjon og tilfredshet pa arbeidsplassen din @nsker du & engasjere din skole i en grgnn uke, eller lere @nsker du & engasjere ditt naermiljg i en stgrre
gjennom interaktive kampanjer som inspirerer og mer om et bestemt emne? Vi viser din positive pavirkning miljskampanje? Ducky er et fleksibelt verktgy som kan

engasjerer dine medarbeidere, pa en ggyal og motiverende mate. skreddersys for lokale grgnne tiltak.

Kontakt oss Kontakt oss Kontakt oss

' TikkTa"( iome Iam an interpreter I need an interpreter v How TikkTalk works The TikkTalk team +

EALTH-TECH SOLUTIONS FOR THE FUTURE OF
HEALTHCARE

Manage all your interpretation
bookings in one place

TikkTalk is an open marketplace for interpretation services.

Prelud was founded in 2017 in Oslo, because of a need for smarter solutions in
healthcare. We believe health-tech can support the ongoing work of healthcare
employers and increase patients' safety.

Sign up for free



Hva laerte vi?

* Den raske feedbacken og naer-real time
informasjonen man far fra modeller som
SmartOslo Accelerator, muliggjer raskere A G
tilpasning til faktiske behov Foes e e

* La oss veere arlige: en kommune er ikke ;::-i-i-'-s
rigga for et slikt tempo

e Bruk mer tid i starten pa a definere og
spisse utfordringene Sy, /1 T
* Dediker tid og mandat til ansatte for a Jobbe x "’ el
med dette prosjektet T Y — '
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How cities spend 10% of world GDP

Publish needs

Market
knowledge

Trust new
businesses

Process new
ideas

Trust by
informal
contacts



Den vet best hvor skoen trykker...

* Innbyggere og entreprengrer fra Oslo (og
utenfor!) var en flott kilde til innsikt om hva
byen faktisk trenger

« Ainkludere startups i & foresl3 tjenester og
produkter (opplevd behov), hjelper oss til a
skjpnne om vi lager de riktige tjenestene for
de faktiske behovene byen har

* Dette gjor at vi lgser ekte problemer; det er
dette som virkelig gj@r byen smartere og mer
inkluderende. A blindt jobbe med
implementering av teknologi for
digitaliseringen sin skyld gj@r oss ikke
smartere. Vi ma ha teknologi som
innbyggerne vil ha og som de klarer/orker 3
bruke




Gjensidig kjennskap.og respekt
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‘ Samtidig motiverer det og leerer g o 'I“;
startups og oppstartsmiljpet hvordan _ Ekebergslea |
de skal svare pa anbud, og hvordan de EKEBERG \ & © & g
skal jobbe med og navigere en kunde i AR e S soien §



O Ringvirkninger

* Programmet har skapt ringvirkninger vi ikke
forutsa, i ulike deler av kommunen

* Vi ser en bglge av nytt engasjement,
involvering, motivasjon og kreativitet i
hvordan ulike etater og kommunale
organisasjoner na gnsker a invitere startups

‘ inn

'S * Hackathons, nye program,

s l samskapingsevents, pilot prosjekt, festivaler
e —,

og kreative samarbeid er pa vei
‘/
S i




Lyst til 3 kj@re et akseleratorprogram?
Tips & triks!

» Veer sikker pa at du allokerer nok
Internressurser:

* Du trenger interne “champions” med
mandat til 3 hjelpe startups og som har
lov til 3 ta risiko (og gj@re feil)

e Buy-in og solid forankring fra toppniva og
ned i alle divisjoner som skal veere
involverte i programmet og definere
utfordringer

e Ver tidlig ute med a informere
medarbeidere om programmet — jobb
med internmarkedsfgringen

* Belpnn de som engasjerer seg og utgjor
en forskjell




business

lkke fa pilotsyka! Hvis din kommune
eller enhet skal gjennomfgre et
akseleratorprogram, sa ma du haen =¥,
ekte dedikasjon til & utvikle langsiktige 7
tienester, gjgre de faktiske innkjgpene % &
og forplikte deg til ekte partnerskap
med oppstarts-virksomhetene
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~Tenk over dette: |

Hvis bare én prosent av innkjgpsbudsjettet ditt gar :
til a kjope tjenester eller produkt fra lokale 9
startups, sa stotter du indirekte naeringsutvikling
og en baarékraftig skonomisk utvikling i egen
kommune | ‘






